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" En busca del negocio hecho

Bids de 150 particulares mantuvieron ayer un otz de 450 entrovistas con unatreiniena de fran

Dia Marlet, que incluye la cadena de supermercados Dia, fue ayer una de las franquicias mds solicitadas. :: antonio saLas

X gemamar@diariosur.es

Permiten la explotacion
de sumarca, producto

o actividad a cambio de
un canon, una inversién
inicial y unos porcentajes
delas ventas

MALAGA. Lo que viene aserun

‘Plan B’. Guillermo Puente, 41 afios -

trabajador de labanca, acaba de ha-
blar con las dos personas que estin

detras de la mesa de la cadena de.

supermercados Dia Market, una de
las 34 franquicias que finalmente
han participado en la cuarta &di-
ci6én de 1a feria Franquishop, quese
celebré ayer en el hotel NH de Ma-

laga. Este econormista, sin experien--

cia alguna en el mundo empresa-
rial, ni en el sector de la alimenta-
cién ha acudido ala cita porque los
nubarrones en el sector financie-
1o, mds que a cielos despejados,
apuntan a inestabilidad laboral:
«Creo que en estos MOMENtos, en
los que el sector financiero también
sufre recortes importantes, es bue-
no tener una actividad o negocio
complementario, con el objetivo
de tener otzo tipo de ingresos en el

caso de que mi trabajo en la banca
desaparezcay.

Para él «el negocio franquiciado
esun negocio desarrollado y testa-
don, por lo que considera que, aun-
que se trabaja con mdrgenes més
estrechos, «se reduce la incertidum-
bre o el factor riesgo que acompa-
fia al hecho de iniciar una activi-
dadb, algo que considera importan-
te en casos como el suyo, ya que

. desconoce todo lo relativo ala pues-

ta en marcha de un negocio.

El de Guillermo Puente es uno
delos perfiles de personas que hoy
en dia muestran interés por las fran-
quicias, una formula a través de la
cual empresas con negocios conso-
lidados y en algunos casos, con una
marca reconocible, ceden los dere-
chos de explotacion de un produc-
to, actividad o nombre comercial a
un tercero, con el que se estable-
cen.determinados acuerdos, que
suelen implicar el pago de un ca-
non, cierta inversién inicial y un
tanto por ciento de las ventas.

Yogures helados -

Por ejemplo ‘Ch! My Good’, una fir-
ma especializada en yogur helado
(frozen yoghurt) al que se le afiade
frutas, cereales, chocolate o cara-
melo en combinaciones elegidas por
el consumidor, ofrece esta posibili-
dad: un quiosco Tlave en mano’ comn-
pleto, incluida maquinaria y sumi-
nistro de luz y de agua poruna in-
versién de 49.000 euros. El inte-
resado deberd abonar inicialmente
€l 50% de lamisma-y el resto en pa-
gos a 30,60y 90 dias, segiin expli-

PARTICIPANTES

Sebastidn Triviere

* Educa Training

Sé trata de una franqui-
cia del sector de los cur-
sos de formacion

«Trabajar conuna
franquicia solvente
es diez veces mas

g fiablen

Mercedes Guzman

Emprendedora
Actualmente est en
paroy ayer se interesé
por la marca Equivalenza

«Nome piden
uncanon - -
excesivamente.
alton B

Angel Rodriguez
Empresario

Buscaba franquicias rela-
cionadas con el sector de
la alimentacion

«Operamosen
Qatary buscamos
franquicias
detapas»
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Sgls

ca Ana Pic6, que atiende detras de
la mesa de esta marca, que se que-
da con el cinco por ciento de las ven-
tas en concepto de royalty de explo-
tacion y de publicidad, ademas de
cobrar un canon de 9.000 euros. «Es
un modelo de negocio absclutamen-

te rentables, asegura. «Hablamos .

de facturaciones superiores a los
250.000 euros anualesy, afiade.
También que se trata de un mode-
lo de negocio «fécil de operary.

En Dia Market, por ejemplo, pi-
den un canon de 300 euros. La fir-
ma realiza una aportacion a fondo
perdido, ayudan en la consecucién
dela financiacién bancaria y aseso-
raen lo que se refiere a la ubicacién
del local, que puede ser alquilado.
También ayuda a realizar el plan de
empresa y propoIcionan una supet-
vision continua a los franquiciados.
Ayet, las dos personas que atendian
detras de la mesa de esta franqui-
cia del sector de la alimentacién no
pararon y desde primeras horas su
agenda estaba tan solicitada que era
dificil encontrar un sitio para ha-
blar con ellas.

Lapruebadel algodén
«Preguntar a los franquiciados. Para
mi esa es la prueba del algodény. Lo
dice Prudencio Martinez-Franco, res-
ponsable de Franquishop, cuando se
le pregunta si no existe el peligro de
que el franquiciado termine traba-
jando solo para pagar a la firma fran-
quiciada. «Tras preguntaralos fran-
quiciados, se pueden analizar otros
aspectos, como la cuenta de resulta-
dos, las inversiones o las condicio-
nes del contratoy, afiade.

Para el responsable de esta cuar-
ta edicién de la feria, en la que han
participado 34 firmas franquicia-
das, que mantuvieron un total de
450 citas durante todo el dia con
mas de 150 particulares interesa-
dos en esta formula de negocio, los
beneficios de hacerse con una fran-
quicia son miltiples: «El empren-
dedor se apoya en un negocio que
tiene un éxito contrastado en el
mercado; se beneficia de una mar-
ca conocida, que le aporta un fon-
do de comercio, y puede evitar mu-
chos errores. La franquicia te da el
concepto de negocio ya hecho; la
idea desarrollada, los proveedores
ylaimagen corporativan. -

En cuanto a los perfiles, Marti-
nez-Franco afirma que «son ampli-

- simos» ¥ que van desde las'perso-

nas que quieren diversificarsus
fuentes de ingresos hasta muje-
res que quieren volver ala activi-
dad laboral tras haber criado a los
hijos, pasando por empresarios que
buscan nuevos negocios. Es el caso
de Angel Rodriguez Vergara, 76
afios y del grupo Anrove, que ayer
se entrevistd con tres franquicias
relacionadas con el sector de la ali-
mentacion: «Tenemos oficinas en
Shanghai, Qatar y Casablanca. Es-
toy buscando una franquicia rela-
cionada con las tapas, para realizar
la expansién por el Golfon.




