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CEM y Diputacion impulsan
unared que conecta apymes
con empresas tractoras

La iniciativa persigue que
las grandes companias
establezcan relaciones de
negocio con firmas de la
provincia y que éstas a su
vez aprendan de ellas

= NT
MALAGA. Hay empresas que por su
alto volumen de actividad y sus ne-
cesidades de adquirir productos y ser-
vicios representan a su vez una fuen-
te de negocio para otras companias.
Elejemplo mas claro son los fabrican-
tes de aviones, que generan a su alre-
dedor grandes polos industriales. Tam-
bién cumplen este perfil cadenas de
distribucion como Mercadona, que
establecen sélidos lazos con sus pro-
veedores. La Confederacién de Em-
presarios de Malaga (CEM) y la Dipu-
tacién quieren identificar cudles son
las ‘empresas tractoras’ de la provin-
cia y ponetlas en contacto con pymes
locales con las que puedan desarro-
llar relaciones comerciales. Este es el
proposito de la Red de Impulso de
Empresas Tractoras, que fue presen-
tada ayer en la sede de la CEM ante
representantes de unas 35 empresas.
«La provincia cuenta con un teji-
do productivo muy atomizado inte-

grado porun importante numero de
empresas de dimension reducida, ya
que el porcentaje de pymes, micro-
pymes y autonomos superan el 90%.
El redimensionamiento de nuestro
tejido empresarial esuna de nuestras
principales prioridades; por eso dise-
Namos este proyecto en colaboracion
con la Diputacion que consiste en po-
ner en relacion las empresas tracto-
ras del sector productivo malaguenio
con aquellas que, con menos capaci-
dades y recursos, tienen que incre-
mentar su nivel competitivo para al-
canzar niveles 6ptimos en el merca-
do actualy, explica la vicepresidenta
ejecutiva de la CEM, Natalia Sdnchez.

La red inicia ahora la fase de cap-
tacion de participantes (la inscrip-
cion se puede realizar a través de la
web ‘http:/clubemprendedoresma-
laga.es/red-de-impulso-de-empresas-
tractoras’). «Nos planteamos empe-
zar con 11 empresas tractoras y de
25 a 40 empresas pequenitas. Sisale
bien, repetiremos en 2017y, avanza
José Angel Morales, socio de la con-
sultora Musashi, que se esta encar-
gando de la dinamizacién del pro-
yecto. «Lo interesante no es sélo que
se generen oportunidades de nego-
cio, sin que las pymes puedan apren-
der de la experiencia de las grandes
compaiiiasy, afiade.
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