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El Soho es ya la segunda zona de Malaga
con el precio mas caro por metro cuadrado
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Los alquileres en la zona
del Ensanche de Heredia
cuestan de media 16
euros el metro, frente a
los 36 del Centroy alos 14
delazonade la estacion

MALAGA. La zona del Soho co-
mienza a despegar en todos los sen-
tidos. La constante apertura de ne-
gocios y la apuesta decidida de nu-
merosos empresarios han consegui-
do revalorizar un suelo hasta ahora
bastante descuidado. Las principa-
les calles del Ensanche de Heredia
se han convertido en objeto de de-
seo para los emprendedores. Y eso
comienza a notarse en el precio de
los alquileres, que son ya los segun-
dos mds altos de la capital.

Segtin los datos que maneja el por-
tal especializado en arrendamien-
tos Idealista.com, en este nuevo ba-
1rio el precio medio se sitia yaen
los 16 euros por metro cuadrado, su-
perando a otras zonas del Perchel,
La Victoria o Carreteria. Pese a todo,
se trata de cifras atin muy alejadas
alas que se deben pagar por insta-
larse en el Centro Historico. Alqui-
lar un local dentro de la ‘almendra’
cuesta una media de 36 euros por
metro cuadrados.

Y eso sin tener en cuenta la joya
de la corona: la calle Larios, en don-
de se pide en la actualidad una me-
dia de 100 euros por metro disponi-
ble. Por solo poner un ejemplo, en
la principal arteria comercial de la
capital un propietario esta pidien-
do 6.000 euros al mes por un local
de 29 metros, lo que supone desem-
bolsar 207 euros por el metro de su-
perficie comercial.
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Precio medio del metro cuadrado
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El presidente de la asociacion de
comerciantes del Soho, Francisco
Carrasquilla, entiende que este au-
mento de los precios demuestra el
interés que hay por esta zona de la
capital. «Muchos empresarios se vie-
nen aqui porque los alquileres en el
Centro estan desorbitados; y aqui
se pueden instalar a precios bastan-
te interesantesy. De hecho, asegu-
Ta que aun se pueden encontrar lo-
cales a buenos precios. «De momen-
to todo el mundo quiere estar en las
calles principales, por lo que al res-

to de vias les esta costando arrancar
un poco masy.

Este empresario considera que el
precio esta aumentando por el au-
mento de los negocios de restaura-
cion, que se estdn quedando con
gran parte de los establecimientos
vacios. Es mas, entiende que se de-
beria apostar un poco mds por los
artesanos. «Si quieren hacer un ver-
dadero barrio de las artes, deberian
dar facilidades a los artistas, que no
pueden competir en precio con los
bares y restaurantesy.

Los centros comerciales guardan con celo
SUS precios para no dar pistas a la competencia
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MALAGA Preguntar por el pre-
cio del metro cuadrado de un lo-
cal disponible en un centro co-
mercial no es una pregunta como-
da para sus responsables, que guar-
dan con gran secretismo sus pre-
cios. Los principales responsables
de recintos de la capital se escu-
dan en que las cantidades varian
mucho en funcién de las dimen-
siones del local; aunque también
tiene mucho que ver con no des-
velar datos a su competidores mas
directos.

Ignacio Dominguez, gerente de
Malaga Plaza, afirma que los pre-
cios suelen ser superiores a los que
se pagan en cualquier via de la ciu-
dad, ya que ellos ofrecen servicios
afiadidos de vigilancia, seguridad
o limpieza que no hay en las calles
comerciales. «No son cerrados, por-
que no se puede cobrar lo mismo
por un local pequefio que por otro
grandey, argumenta. Lo que si sos-
tiene es que en ningun caso se fi-
jan en los precios que hay en las ca-
lles aledanas a sus recintos. «Son
una competencia distinta, cada uno

tenemos nuestras propias armasy,
resume.

Este secretismo llega incluso a
contagiar a los inquilinos de los lo-
cales, tanto del Centro como de las
superficies comerciales, que pre-
fieren no hablar del dinero que pa-
gan por abrir sus puertas todos los
dias. «Yo de esos datos no hablo
porque son temas privadosy, es la
respuesta mas recurrente que dan
los empresarios. Desgraciadamen-
te solo se atreven a darlos cuando
hay un problema o se trata de de-

nunciar algin exceso.
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Segun los datos del portal inmo-
biliario, tras el Soho se sitta el Per-
chel Sury toda la zona cercana a los
centros comerciales Vialia y Larios,
en donde el precio ronda los 14 eu-
1os por metro cuadrado. Tras ellos,
la zona norte del Perchel, con El Cor-
te Inglés y la calle Armengual de la
Mota de referentes, se cotizaa 13;y
las zonas de Carreteria-Goleta y E1
Ejido-La Victoria, ambas a 12 euros.

Primero el Centro

Rosa Pérez, una de las ultimas em-
presarias en llegar al Soho, explica
que los alquileres en esta zona aun
se los pueden permitir los pequefios
empresarios. Tras mirar en el entor-
no del Museo Thyssen, se traslado al
nuevo barrio buscando algo mas eco-
némico y el influjo de una zona en
expansion. «Todavia se pueden en-
contrar locales buenos y baratos, por-
que el crecimiento esta llegando poco
apocoy, afirma.

Tanto es asi que en estas calles
hay disponibles ofertas para casi to-
dos los bolsillos. Se ofertan desde
locales de 255 metros por 3.400 eu-
ros al mes (avenida Manuel Agus-
tin Heredia) a pequefios espacios de
32 metros por 650 euros (calle Ven-
dejas). «Es un barrio que suena bien
Y que por eso recibe tantas visitasy,
resume Rosa Pérez, propietaria de
Me lo dijo Pérez.

Eduardo Mérquez, propietario de
un local en un centro comercial, tam-
bién sonded varias ubicaciones an-

» Los mis caros. Los alq
leres mas elevados se en-
cuentran en las calles del
Centro Histérico, en donde
se paga una media de 36 eu-
1os por metro cuadrado.

» Alalza. Losinquilinos del
Soho deben pagar una media
de 16 euros por metro cuadra-
do. Ese precio ya estd por en-
cima de las calles del entorno
de la estacién de autobuses o
de Armengual de la Mota.

» La calle estrella. Los loca-

les disponibles en la calle La-
rios se cotizan a 100 euros el
metro cuadrado. Por ejem-
plo, un propietario pide
6.000 euros por un inmueble
de 29 metros de superficie.

» Lamasbarata. Las zonas
de Carreteria-La Goleta y E1
Ejido-Victoria disponen de
locales comerciales por 12
euros el metro cuadrado. Son
las mas economicas del dis-
trito Centro.

Alquilar un local en el
Centro cuesta mas del
doble que enlas calles
del Ensanche de Heredia

El precio medio de los
inmuebles disponibles
en lacalle Larios supera
los 100 euros el metro

tes de abrir su pequenia tienda de ropa
en un recinto que le ofrecia mas ser-
vicios que uno abierto en la calle.
«Miré en muchos sitios, y si te sales
del Centro Historico todo se puede
adquirir a un precio parecido. Este
joven recuerda que el Soho le atraia
especialmente, aunque no terminé
de decidirse porque «atin debe dar
un salto de calidad mayor para atraer
a gente todos los dias del afion.

Este empresario lamenta también
que muchas calles del Centro estan
vetadas para los pequefios empren-
dedores, que deben conformarse con
locales pequerios y situados en boca-
calles por las que apenas pasan visi-
tantes. «Las franquicias y los nego-
cios de hosteleria han roto el merca-
do pagando precios que no corres-
ponden con la realidady, resume. Aun-
que eso ya sea otro tipo de problema.
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